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• Punto a Punto 
• Novell 
• Windows NT, 2000, XP 
• Servidores Virtuales 
• Conexión a Internet 

• Específicos, “A la Medida” 
• Paquetes 

• Póliza 
• Eventual 

• Equipo de Cómputo 
• Accesorios 

Más Confiable
Más Flexible
Más Aplicaciones

Más Experiencia

• Comercio Electrónico 
• Diseño de Páginas Web 
• Asesoría en desarrollo de sitios 



Proporcionar información 
oportuna y confiable para la toma 
de decisión a través de una 
robusta infraestructura de 
sistemas, que le de al empresario 
la flexibilidad que su negocio y el 
entorno económico requiera. 

• Facturación 
• Remisiones 
• Pedidos 
• Cotizaciones 
• Apartados 
• Compras 
• Inventarios 
• Consultas por artículo 
• Consultas por clientes 
• Consultas de proveedores 
• Listas de precios 
• Devoluciones 
• Punto de Venta 
• Análisis y Operación 

Los SISTEMAS INTEGRALES  
SIEMPRE son altamente flexibles y per-
miten organizar eficientemente su proce-
so global de comercialización  y controlar 
todas las operaciones de la empresa, 
desde la comodidad de su computadora 
de escritorio. 

El Sistema contiene características 
únicas que lo distinguen ampliamente de 
otros sistemas en el mercado y lo hacen 
muy versátil y amigable con el usuario. 

• Información oportuna y en línea 
• Bases de datos seguras 
• Fácil migración a ERP o CRM 
• Mayor rendimiento del personal 
• Mayor productividad 
• Excelente atención al cliente interno y externo 
• Proporciona tranquilidad y confianza a la 

administración 
• Hace de la información el activo mas valioso 

de la empresa 
• El personal se vuelve más analítico y 

participativo 

• Control Total de su ciclo de venta: 
Cotizaciones, Pedidos, Remisiones y 
Facturas. 

• Candados al facturar a clientes con 
problemas de crédito. 

• Consultas por cliente de todas las 
operaciones realizadas con ellos. 

• Reportes de Análisis de Venta: por 
cliente, artículo, ciudad, línea, 
vendedor, Costo y Utilidad a nivel 
documento, de cualquier período. 

• Búsquedas rápidas de clientes y 
artículos: Mejor atención y tiempo 
de respuesta, al ser más rápida la 
emisión de documentos. 

• Formatos de impresión configurables a los 
existentes en la empresa. 

• Ligado en línea al módulo de Ventas, le 
permite el control de la cartera de 
clientes y sus límites de crédito, así 
como los días créditos vencidos o por 
vencer. 

• Suspensión de 
clientes. 

• Reportes para 
análisis: 
Antigüedad de Saldos, Cobranza 
General, por sucursal, por serie de 
factura, de cualquier período. 

• Estados de cuenta de clientes, 
consultas gerenciales, por cliente, 
resumen general de la cartera, 
posibilidad desde la consulta de 
acceder a los movimientos de la 
factura, artículos, observaciones. 

• Si Usted suspende un cliente o el 
cliente se ha excedido en su límite de 
crédito o días vencidos, el sistema no 
lo deja levantar ni siquiera pedidos, 
cuidando así los intereses de su 
empresa. 

• Le ayuda a planear su flujo de dinero, 
al conocer las fechas de vencimientos 
de los documentos de sus clientes 

Si desea mayor información de nuestros 
módulos favor de consultar nuestra página 

www.gsiempre.com.mx 

Solicite una demostración sin compromiso 
TEL: (644) 414-2795 

email: osuarez@gsiempre.com.mx 
 

www.gsiempre.com.mx 


